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Unsere Mitarbeiter stellen sich vor

Oliver Ohlwein - ein Berliner Original ...

... und ein Checkpoint-Urgestein. Seit nunmehr 15 Jahren, also beinahe von
Beginn an, bin ich Teil der Checkpoint Finanz und fiir viele Mandanten langst
vertraute Stimme und bekanntes Gesicht.

Zunachst als Ein-Mann-Back-Office,
spater als Kundenberater und heute
als Leiter unseres funfkdpfigen Innen-

dienst-Teams bin ich mit Herzblut, Uber-
zeugung und Leidenschaft im Einsatz.
Dabei verstehe ich mich als integralen
Bestandteil eines Unternehmens, das
stets versucht, fir seine Mandaten die
bestmdgliche Lésung am Markt zu
finden. Oft gehen wir dabei individuelle
und innovative Wege, weil wir der
Meinung sind, dass es immer noch ein
wenig Luft nach oben gibt, und die
wollen wir gemeinsam mit Ihnen schnup-
pern. Unsere Kundenberater bei dieser
Mission bestmdglich zu unterstltzen
und flir unsere Mandanten zuverléssiger
Ansprechpartner zu sein, ist der Kern
meines Schaffens.

Coronakrise — Wir sind fir Sie dal

Unsere Vermdgensverwaltung - sicher in unsicheren Zeiten

Die aktuelle Krise hat mehrere Dimensionen — einerseits tragische menschliche
Schicksale und groBe wirtschaftliche Verwerfungen — andererseits aber auch
groBe Solidaritat im direkten Umfeld, im eigenen Land und Uber die Lander-
grenzen hinweg. Dariiberhinaus ergeben sich vielfaltige Méglichkeiten positiver

wirtschaftlicher Verdnderungen.

Naturlich sind die derzeitigen mensch-
lichen und wirtschaftlichen Schicksale
erschutternd und machen einen in der
heutigen Zeit fassunglos — bei den fol-
genden Ausfihrungen méchte ich mich
jedoch auf die Dimension unserer Ver-
madgensverwaltung begrenzen.

Krisen, gab es an den Kapitalmérkten
mehrfach, die Internet-Blase Anfang
2000, die Finanzmarktkrise in 2008 oder
in jungster Zeit — im Dezember 2018
eine kurze Panik an den Markten.

Die aktuelle Krise hat allerdings eine
groBere Dimension und ist vielleicht am
ehesten mit der Weltwirtschaftskrise
Ende der 1920er Jahre vergleichbar.
Die richtige Balance in unserer aktiven

Vermdgensverwaltung zu finden ist eine
tagliche Herausforderung. Mit dem
rechtzeitigen Ausstieg aus nahezu allen
Aktienpositionen vor der groBen Panik
haben wir den entscheidenen Grund-
stein bereits gelegt. Nun gilt es sowohl
bei einem Aufschwung an den Kapital-
markten dabei zu sein, als auch bei ei-
ner neuerlichen Verkaufspanik das Ka-
pital zu sichern.

Auch gréBere Verwerfungen an den
Finanzmarkten sind nicht vollkommen
auszuschlieBen und wollen somit
bedacht sein. Mit groBen Positionen
in Gold und Goldminen, einer sehr
genauen Aktienauswahl und hohem
Cashbestand fihlen wir uns daflr gut
gerustet.

Liebe Leserinnen und Leser,

wir erleben gerade eine besondere Zeit.
Gerade heute erscheint es uns wichtiger
denn je, gemeinsam durch diese
schwierige Zeit zu kommen. Dabei
mdchten wir Sie gerne unterstitzen.

Sei es bei der Beantragung von
Zuschiissen, der Darlehensaufnahme zu
besonderen Konditionen oder sonstigen
Liquiditatstiberbriickungen. Wir helfen
Ihnen gerne. Naturlich stehen wir Ihnen
auch in allen Versicherungs- oder

Anlagewinschen unverandert zur Seite.

Bleiben Sie gesund — herzlichst

Christian Seickert & Martin Henkel

aktuell mit FSC-Siegel

Nachhaltig erwirtschaftetes Holz
kann ausgezeichnet werden, zum
Beispiel mit dem FSC-Siegel. Das
FSC-System® fiur verantwortungs-
volle Forstwirtschaft Gbernimmt die
Kontrollfunktion vom Rohstoffanbau
bis hin zur Verarbeitung des herge-
stellten Papiers beim Drucker.

Fur unser Magazin wird Material aus
FSC-zertifizierten Wéaldern und/oder
Recyclingmaterial als auch Material
aus kontrollierten Quellen verwendet.
FSC-zertifiziertes oder Post-Con-
sumer-Recycling Material wird dabei
entweder zu mindestens 70% einge-
setzt oder es wird eine mindestens
aquivalente Menge im Produktions-
prozess verwendet, um die gekenn-
zeichneten Waren herzustellen.




Vermdgensverwaltung

Checkpoint Strategien

Die Zeit ist aktuell von einer massiven Krisen-Situation geprégt — trotzdem
méchten wir heute hier auch Bilanz ziehen, was sich in der strategischen
Vermdgensverwaltung im abgelaufenen Jahr 2019 ergeben hat.

Viele unserer Mandanten kennen unse-
re vermogensverwaltenden Strategien
seit vielen Jahren — fir ,neue” Mandan-
ten mochten wir an dieser Stelle aber
nochmals einen kurzen Uberblick tiber
unsere finf Strategien geben.

Unsere drei klassischen Strategien sind
eher konservativ orientiert, der Fokus
liegt dabei auf stetiger Verlustver-
meidung.

Die Strategie Basis bildet dabei die
konservativste Variante ab. In dieser
Strategie ist das Risiko soweit wie mog-
lich reduziert, Schwankungen finden
normalerweise nur im niedrigen ein-
stelligen Bereich statt. Dies erreichen
wir durch eine Kombination von markt-
neutralen Strategien, Anleiheprodukten,
Rohstoffbeimischungen und sehr
kleinen Aktienpositionen. Wir streben
dabei eine mittelfristige Rendite von 1-3
Prozent pro Jahr nach Kosten an.

Die néchstfolgende Strategie tragt den
Namen Ausgewogen. Hier werden
schwankungsreichere Instrumente des
Finanzmarktes starker integriert, zum
Beispiel Aktien und Rohstoffe aber auch
Hedge- oder vermégensverwaltende
Dachfonds. Die Anlagen erfolgen welt-
weit — das grof3e Potential der Finanz-
markte wird genutzt und durch unter-
schiedliche finanzmathematische Stra-
tegien situationsbedingt abgesichert.
Die Volatilitdt (Schwankungsbreite) ist
etwas hoher, genauso wie der geplante
Anlagehorizont. Die Renditeerwartung
liegt dafiir auch bei ca. 2-4 Prozent.

Die dritte klassische Strategie heif3t
Wachstum. Im Fokus stehen hier
Finanzmarkt-Bausteine, die vom glo-
balen Wirtschaftswachstum profitieren.
Es werden gezielt aufstrebende Bran-
chen und Regionen ausgewahlt, das
Aktien- und Anleihenverhaltnis ver-
schiebt sich weiter in Richtung Aktien.
Das mittelfristige Ertragsziel liegt bei
4-6% pro Jahr nach Kosten. Aber auch
bei der Strategie Wachstum gilt: Das Ziel
des mittelfristigen Kapitalerhalts geht
der Renditemaximierung vor.

Sonderthema: Vermégensverwaltung - Vorstellung unserer Checkpoint Strategien

Diese drei klassischen Strategien wer-
den ergénzt um zwei Themenstrategien.

Bei der Strategie Spezial steht der
Ertrag im Vordergrund, daflr wird eine
gréBere Volatilitdt in Kauf genommen.
Bei dieser Strategie wird sich bei der
Auswahl der Finanzmarktprodukte auf
Bereiche konzentriert, die ein starkes
Wachstum erfahren kénnten. Es werden
gezielt einzelne Lander ausgewahlt und
konzentriert auf Zukunfts-Branchen ge-
setzt. Dabei werden alle zur Verfigung
stehenden Asset-Klassen genutzt. Die
Strategie ist langfristig orientiert. Die
Schwankungsbreite ist zwar deutlich
erhéht, dafur liegt die jéhrliche Rendite-
erwartung langfristig nach Kosten aber
auch bei 6-8 Prozent pro Jahr.

Die flnfte Strategie ist die Strategie
Nachhaltigkeit. Wahrend unsere Ubri-
gen Strategien ebenfalls nachhaltig im
6konomischen Sinne sind, stehen hier
zusatzlich die dkologische und soziale
Nachhaltigkeit im Fokus. Dabei investie-
ren wir durch Anwendung unseres spe-
ziellen Checkpoint-Lebensraum-Filters
in Méarkte, Regionen, Lander, Branchen
und Rohstoffe, die diesen Kriterien in
besonderem MaBe gerecht werden. Um
dartber hinaus direkt in innovative Un-
ternehmen (Aktien und Anleihen) sowie
passende Zertifikate investieren zu kén-
nen, ist unser hauseigener Check-
point-Leben-Dachfonds integraler Be-
standteil der Strategie. Die Auswahl der
Positionen erfolgt hier nach den gleichen
strengen Anlagegrundsatzen, sodass
wir aktuell knapp 20 geeignete Einzel-
werte aufnehmen konnten.

Bei Nachhaltigkeit handelt es sich somit
um eine langfristige, schwankungsrei-
che und renditestarke Strategie, die das
zusétzliche Ziel verfolgt Lebensraum zu
erhalten bzw. neu zu schaffen und dabei
konsequenter aus den Fehlern der letz-
ten Jahrzehnte zu lernen. Es gilt Innova-
tionen zu foérdern und eine Lebens-
grundlage fur die ndchsten Generatio-
nen zu schaffen.

Alle Strategien werden sehr aktiv ge-
managt und stetig angepasst.

Das Borsenjahr 2019 war — wie bereits
2018 — von diversen brenzligen Themen
gepréagt. Vordergriindig waren Themen
wie der Handelsstreit der GroBméachte
USA - China, in Europa der Brexit
aber auch die Welt-Kriegsgefahr in
Syrien-lran-lrak préagend.

Mit unseren Strategien waren wir 2019
Uberwiegend vorsichtig optimistisch
investiert und konnten somit ein erfolg-
reiches Bérsenjahr abschlieen. Hier die
erfreulichen Ergebnisse fir 2019 im
Detail:

Basis +3,39%, Ausgewogen +6,45%,
Wachstum +9,89%, Spezial +17,62%
und Nachhaltigkeit +16,35%.

Die Unterschiede der eingangs be-
schriebenen Ansétze zeigt sich somit in
den Jahres-Ergebnissen deutlich.

Das aktuelle Bérsenjahr wird begleitet
von vielen unberechenbaren Themen.
Die gréBte Unsicherheit geht nattrlich
von der aktuellen Krise aus, die mensch-
lichen und wirtschaftlichen Folgen sind
derzeitig kaum absehbar. Im Jahr 2020
stehen aber auch die Prasidentschafts-
wahlen in den USA an und nach dem
Austritt GroBbritanniens aus der EU
Ende Januar ist die weitere Zusammen-
arbeit weitestgehend unklar. Die an-
haltende Niedrig-Zinspolitik birgt grof3e
Herausforderungen fir Banken und Ver-
sicherungen — kénnen hier Leistungen
und Zusagen gegeniber Kunden Uber-
haupt aufrecht erhalten werden?

Unabhéangig davon wird aus unserer
Sicht allerdings eine ganz andere Frage
immer mehr in den Fokus rlicken: Wie
kann sich der Mensch in den Lebens-
raum Erde so integrieren, dass es ein
gesundes Gleichgewicht geben kann?
Dass wir durch unser Handeln, sicher-
lich oft unbewuf3t, genau das Gegenteil
erzielt haben, zeigt sich in den Auswir-
kungen auf unseres Lebensraum: Ver-
mullung und Vergiftung von Luft, Wasser
und Erde, Wetterextreme, Nahrungs-
knappheit, Epidemien und vieles mehr
wird uns Menschen immer deutlicher
berthren.

Wir bearbeiten diese Themen flr unsere
Strategien selbstversténdlich auch nach
fast 30 Jahren verantwortungsvoll und in
unser aller Interesse.
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Vermdgensanlage

Waldinvestments — Rohstoff Holz

Das Thema Wald als Vermbgensanlage ist vermutlich so alt, wie es Besitz an
Grund und Boden gibt. Die Begrifflichkeit der Nachhaltigkeit begriindet sich
ebenfalls auf Walder und Forstwirtschaften, erstmals formuliert durch Herrn Carl

von Carlowitz im Jahre 1713.

Die Checkpoint Finanz hat bereits im
Jahr 2005 einen Fokus auf Waldinvest-
ments gerichtet. Einerseits gab es zu
dieser Zeit interessante regionale Wald-
angebote in und um Berlin/Branden-
burg, andererseits gab es damals
allerdings nur vereinzelt Anbieter flr
zugelassene Beteiligungsmodelle an
Aufforstungsprojekten.

Spatestens seit der letzten Finanzkrise
2008/2009 ruckten Investitionen in Holz
und Wélder deutlicher in den Fokus von
Anlegern und dadurch drangten auch
immer mehr Anbieter auf den Markt. Es
wurden sichere Anlagen in Sachwerte
gesucht, nachdem an den Finanzmark-
ten Aktien, Anleihen, Rohstoffe und
vieles mehr deutlich an Wert verloren
hatten. Erste groBe Bankhauser wurden
zahlungsunfahig und viele Bankkunden,
mit damals sicher geglaubten Anlagen,
erlitten sogar Totalverluste. Weltweit
mussten von Regierungen unglaubliche
Rettungspakete fur den Bankensektor
geschntirt werden, damit der Weltfinanz-
markt nicht kollabierte.

Aufgrund unserer Erfahrung und unserer
umfangreichen Recherche nach eigenen
Kriterien haben wir uns allerdings bei
den Holzinvestments von fast allen jun-
gen Angeboten distanziert. Auf Brach-
landflachen junge Sétzlinge einbringen
und abwarten reicht meistens nicht,
ebenfalls auf Uberdurchschnittliche

Preissteigerungen am Weltholzmarkt zu
hoffen, damit sich ein Projekt rechnet,
flhrt oftmals in eine Sackgasse.

Seitens des Bundesaufsichtsamtes wur-
den viele dieser Angebote in den folgen-
den Jahren verboten, trotzdem muBten
zahlreiche Anleger finanziell schmerz-
hafte Erfahrungen mit Wald-Investments
sammeln.

Unser Ansatz ist immer langfristig aus-
gerichtet und damit auch ein Spiegel
unserer eigenen Firmenphilosophie. Wir
wollen mit unseren Produktpartnern
eine transparente, den Bedlrfnissen
permanent angepasste und an auBBeren
Rahmenbedingungen flexibel gestaltete
und sehr langjahrige Beziehung einge-
hen! So arbeiten wir hier seit Beginn mit
Partnern zusammen, die diese Philoso-
phie teilen und seit Jahren erfolgreich
zeigen, dass diese Investments funktio-
nieren, ohne dass auBergewdhnlich
positive Einflisse dafiir notwendig sind.

Die Projekte befinden sich meist in Mit-
tel- und Stidamerika, teilweise in Asien
und Afrika. Die klimatischen Bedingun-
gen in Bezug auf Temperatur und Nie-
derschlag fihren zu einem Vielfachen
des Baumwachstums im Gegensatz zu
Europa.

In unserem Angebot gibt es eine Streu-
ung der Nutzungsarten des Holzes,

Quelle: Forest Finance Service GmbH

angefangen von preiswertem aber ab-
satzstabilem Energieholz (verbrennen,
verkohlen..) Uber Wertholz zum Bau von
Mobeln, Zaunen, Hausern bis hin zu
Edelholz wie beispielsweise Mahagoni
und Teak. Kombiniert werden diese
Projekte teilweise mit Kakao- oder
Olivenanbau, als zusatzliche aber holz-
preisunabhangige regelméBige Ein-
nahmequelle. Ebenfalls ist die Holzver-
wertung nach der Ernte selbst oder mit
Partnerunternehmen geklart.

Grundsétzlich werden diese Projekte
von fachlich qualifizierten, oft einheimi-
schen Mitarbeitern, stetig bearbeitet und
regelmaBig von den deutschen Mutter-
gesellschaften betreut. Besichtigungen
von Anlegern vor Ort sind jederzeit
erwlinscht. Es bestehen enge Beziehun-
gen zu den dortigen Regierungen, zu
Universitadten und Forschungseinrich-
tungen, um die Aufforstung weiter zu
optimieren, aber vor allem auch um die
Risiken zu minimieren: Schéadlinge,
Krankheiten, Stirme, Starkregen,
Trockenperioden und vieles mehr veran-
dern und verstarken sich permanent —
kédnnen aber erfahrungsgeman einge-
dammt werden. Trotzdem sind sie nicht
zu unterschéatzen, wir klaren diesbezlg-
lich wie gewohnt ausfihrlich auf.

Da uns seit Beginn neben der ékonomi-
schen Nachhaltigkeit auch die 6kologi-
sche und soziale Nachhaltigkeit sehr
wichtig sind, haben wir auch hier
unseren Auswahlprozess darauf aus-
gerichtet. Im sozialen Bereich werden in
den Regionen die Menschen sehr fair
bezahlt, haben langfristig stabile Arbeits-
platze, bekommen Aus- und Weiterbil-
dungen und sind gut versichert.

Im 6kologischen Bereich kombinieren
wir den Roh- und Wertstoff Holz immer
mit Lebensraumen, die dauerhaft erhal-
ten bleiben. So wird bestehender Natur-
wald geschitzt oder neuer Mischwald
gepflanzt, sodass neben einer Rendite
von ca. 6% pro Jahr auch bleibender
Lebensraum entsteht, der CO2 bindet,
Sauerstoff bildet und somit einen wert-
vollen dkologischen Beitrag leistet.

Weitere Besonderheiten zu Waldinvest-
ments unseres Hauses erfahren Sie
gerne bei ihrem nachsten Beratungs-
gespréch.
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Private Internetrisiken

Schutz vor Cyberschéden

Cybermobbing, Identitdtsdiebstahl oder Betrug im Onlineshop sind leider keine
Seltenheit mehr. Die Versicherer haben reagiert und bieten mittlerweile Schutz
im Rahmen der klassischen Versicherungen an.

Wird man Opfer von Cybermobbing oder
einem ldentitatsdiebstahl, kommen zu
der emotionalen Belastung erhebliche
Kosten auf einen zu. Diese Kosten
kann man Uber moderne Hausrat- oder
Rechtsschutzversicherungen absichern.
Versichert sind beispielsweise die Er-
stellung eines Reputationsreports und
die Veranlassung des Entfernens rechts-
widriger Inhalte.

Auch Uber die Privathaftpflichtversiche-
rung sind heute Schaden versicherbar,
die im Zusammenhang mit der Nutzung
des Internets entstehen. Beispiele:
Schaden durch Viren und Schadpro-
gramme, Stérung des Zugangs Dritter
zum elektronischen Datenaustausch.

Empfehlung: Halten Sie lhre Vertrage
immer auf einem aktuellen Stand.

Hausrat- oder Geschaftsversicherung?
Biiro des Selbstindigen richtig versichern!

Viele kleine Unternehmen, insbesondere Handwerksbetriebe, haben ihr Biiro
in den privaten Haushalt integriert. In Premiumvertrégen ist das héusliche
Arbeitszimmer in der Hausrat mitversichert, aber ist dieser Schutz ausreichend?

Der Hausrat leistet bestenfalls Schutz
fur die allgemeinen Sachgefahren wie
Feuer, Einbruchdiebstahl, Leitungs-
wasser, Sturm und Elementarschaden.

Einem Gewerbebetrieb wird dieser
Schutz nicht gerecht! Kostenpositionen
wie die Wiederherstellung von Akten,
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Planen und Geschéftsblchern sind nur
in einer gewerblichen Inhaltsversiche-
rung versichert! Auch das im Liefer-
wagen befindliche Firmenequipment
muss Uber eine Autoinhaltsversicherung
oder als Zusatz zur gewerblichen In-
haltsdeckung versichert werden. Bei
hochwertigen elektronischen Geréaten
oder der wichtigen EDV bietet eine Elek-
tronikversicherung den fir diese Gerate
notwendigen vollumfanglichen Schutz.

Konnen Sie nach einem FeuergroB3-
schaden, bei dem Ihr gesamtes Inventar
unbrauchbar geworden ist, den identi-
schen Gewinn erzielen? Oder miissen
Sie dann mit Verlusten leben? In diesen
Fallen hilft nur eine Ertragsausfallver-
sicherung! Uber diese Vertrage werden
der entgangene Gewinn und die ver-
sicherten Kosten entschadigt.

Sie wollen mehr wissen? Rufen Sie uns an, wir beraten Sie gern!

&

Partnerbetrieb der VEMA —
Versicherungs-Makler-Genossenschaft e.G.
Statusbezogene Vermittlerangaben nach § 15 Ver-
sicherungsvermittlungsverordnung (VersVermV):
Status: Zugelassener Versicherungsmakler

mit Erlaubnis nach § 34d Abs.1 GewO

Registrierung: Registrierungs-Nr. D-2J80-2KEPH-84
Statusbezogene Vermittlerangaben nach § 12
Finanzanlagenvermittlungsverordnung (FinVermV):
Status: Zugelassener Finanzanlagenvermittler/-
berater mit Erlaubnis nach § 34f Abs. 1 Nr. 1 GewO.
Registrierung: Registrierungs-Nr. D-F-107-EBW4-44
Immobiliendarlehensvermittler nach § 34 i Abs. GewO
Registrierung: Registrierungs-Nr. D-W-107-6XXL-82
Vermittlerregister (DIHK):

Deutscher Industrie- und Handelskammertag (DIHK) e.V.,
Breite StraBe 29, 10178 Berlin. www.vermittlerregister.info

Fehlende Patientenverfiigung

Ein Urteil des BGH zeigt deutlich auf, wie
wichtig eine Patientenverfigung sein
kann. Der 1929 geborene Vater des Kla-
gers litt an fortgeschrittener Demenz. Er
war bewegungs- und kommunikationsun-
fahig. In den letzten beiden Jahren seines
Lebens kamen Lungenentziindungen
und eine Gallenblasenentziindung hinzu.
Der Patient wurde vom September 2006
bis zu seinem Tod im Oktober 2011 mit-
tels einer PEG-Magensonde kuinstlich
ernahrt. Der BGH lehnte die Klage des
Sohnes auf Schadensersatz wegen un-
zumutbarer Lebensverlangerung ab. Das
menschliche Leben ist ein héchstrangi-
ges Rechtsgut und absolut erhaltungs-
wirdig. Das Urteil Gber seinen Wert steht
keinem Dritten zu. Deshalb verbietet es
sich, das Leben — auch ein leidensbehaf-
tetes Weiterleben — als Schaden anzuse-
hen. Aus dem durch lebenserhaltende
MaBnahmen ermdglichten Weiterleben
eines Patienten lasst sich daher ein An-
spruch auf Zahlung von Schmerzensgeld
nicht herleiten.

Fazit: Nur der Patient selbst héatte durch
eine rechtzeitig erstellte Patientenverfi-
gung sein jahrelanges Leiden verhindern
kénnen.

BGH vom 02.04.2019, Az. VI ZR 13/18

Nachpriifung Berufsunfahigkeit

Will ein Versicherer eine zugesagte Be-
rufsunfahigkeitsrente nicht mehr zahlen,
weil nach seiner Auffassung keine
Berufsunfahigkeit mehr vorliegt, muss er
ein sogenanntes Nachprufungsverfahren
anstrengen.

Ist die versicherte Person schon langer
nicht mehr berufsunfahig, darf die Zah-
lung aber erst ab dem Zeitpunkt einge-
stellt werden, zu dem das Nachprifungs-
verfahren angestrengt wurde. Das gilt
selbst dann, wenn der Versicherer die
BU-Leistung noch gar nicht zugesagt
hatte, sondern erst vom Gericht dazu ver-
urteilt wurde.

BGH vom 13.03.2019, Az. IV ZR 124/18

Redaktion

Martin Henkel und Christian Seickert fiir die Artikel der
Seiten 1-3, Checkpoint Finanz GmbH & Cie KG.
Redaktion/Konzeption:

Verantwortlich Thomas Bethke,
Versicherungsbetriebswirt/DVA

Meiendorfer Rund 40, 22145 Hamburg

Wichtiger Hinweis:

Trotz sorgfaltiger Prufung der Informationen kann

eine Garantie flr die Richtigkeit nicht Gbernommen
werden. Nachdruck, auch auszugsweise oder eine
Vervielfaltigung der Artikel Uber Print-, elektronische
oder andere Medien nur mit schriftlicher Genehmigung
der Redaktion. Artikel, Entwirfe und Pléne unterliegen
dem Schutz des Urheberrechts. Informationen und
Preise ohne Gewahr. Fur unverlangt eingesandte
Manuskripte und Fotos wird keine Haftung Gibernommen.
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